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新空気清浄システム

販売プロジェクト案
2002年上半期よりの発売予定の空気清浄システム「エアプラスMU-W2000」は、他社製品に類をみない新機能および性能が特長のシステムです。現在、市場シェアにおいて業界No.3の位置にある当社にとって「エアプラスMU-W2000」の発売は、シェア拡大および技術力の優秀さを誇示する絶好の機会だと考えます。

1. 市場動向
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　空気清浄機は、オフィスを中心に順調に出荷台数を伸ばしており、当社の空気清浄システム「エアプラス」シリーズもシェアを伸ばし、現在、業界No.3の位置にあります。そして、ようやくNo.2のD社に迫りつつある状況です。

2.販売戦略

その１　販売ルートの新規開拓

内覧会を実施し、新規販売代理店の開拓を行います。関東、近畿地方においては十分な販売代理店を持っておりますが、北海道、東北、九州地方が他の地方に比べ、販売代理店の数が少なめです。その地域においては、他のメーカーよりも販売台数に差をつけられている状況です。

これを挽回するべく、来年春の内覧会では、北海道、東北、九州において重点的に開催することを計画しております。

· 2月第一週・・・・・・・北海道　4ヶ所開催

· 2月第二週・・・・・・・東北　６ヶ所で開催

· ２月第三週・・・・・・・九州　8ヶ所で開催
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