職務経歴書

2002年４月１日現在
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　　　　　いまだ とおる
氏　名
：今田 貫 ㊞

生年月日：1964年○月○日（38歳）

現 住 所：神奈川県○○市○○町○○

電　話　：045-xxx-xxxx

Ｅメール：bizuo@xxx.com

資　格
：普通自動車免許

家　族　：妻、子供１人（５歳）

趣　味　：ジョギング、読書、旅行


■学　歴

1982年3月　神奈川県立○○高校普通課卒業

1986年4月　○○大学法学部政治学科卒業

■職歴

	1986年４月～1997年３月

○○○○株式会社

　　　本　社：東京都港区

　　　業　種：住宅設備メーカー

　　　資本金：80億円

　　　従業員：700人
	・ルート営業活動を中心に新規開拓営業

・住宅メーカーを担当し、提案型営業を実施

・練続３年間、目標売上額の150%を達成

・1992年、「最優秀社員賞」（営業部門）を受賞

・1993年４月より主任。３名の部下を指導

・売り上げ目標金額、月平均1000万円

	
	

	1997年４月～現在

△△△△株式会社

　　　本　社：神奈川県横浜市

　　　業　種：住宅設備メーカー

　　　資本金：120億円

　　　従業員：1400人
	・住宅メーカー、工務店を中心に提案型営業を実施

・川崎営業所主任として部下４名を指導

・2001年バーチャルショールーム立ち上げを指揮

・指導教育、計数管理などを担当

・社内「ＩＴ活用委員会」の委員長を兼務

・チーム売り上げ目標額、月平均2500万円


■セールスポイント

生来のポジティブな性格、バランスの取れた分析力と行動力、強い責任感

■希望職種

以下の得意分野を生かし、貴社の企業発展に貢献できる職務を希望します

	
私の得意分野


	貴社のメリット

	・インターネットの多面的な活用

・ＩＴ活用による業務効率の改善


	バーチャルショールームの実現

インターネットを活用して貴社の営業地域外にあたる遠隔地へも販路を拡大し、同時にリアルタイムマーケティングを実現します

ＩＴツールによる営業力の強化

SFAの導入によって業務フローを改善します。担当商品数が多い貴社営業部においては、劇的な営業効率の改善が可能です


















































