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希望職種　 法人向け新規開拓営業

　　　　　　　※または販売促進の企画・運営

職務経歴

○○○会社入社 ○○支店証券営業部（1990年４月～1994年３月）

業　務：　個人向けの新規開拓営業を担当。証券および金融商品全般の知識を積みながら、市内の個人宅を訪問して営業活動を行う。

成　果：　入社初年度において開拓した新規顧客は25件、売上高は8000万円。

本社に異動　債券営業部法人課（1994年４月～1998年8月）
業　務：　法人の資金運用担当者に向けて、債券などの金融商品を販売。新規法人へ飛び込みの営業をかけながら、資産運用の改善を目的とした債券入れ替えを提案。

成　果：　財務分析や企業分析に必要な知識を習得。新規開拓先として、中堅メーカー32件、医療法人に18件。

関東○○支店に異動　営業部販売推進課（1998年9月～2002年12月）

業　務：　主任として担当エリアの地元企業に対する売り込みを強化。99年からは課長として部下10人の販売指導をしながら法人新規開拓に力を注ぐ

成　果：　 全支店における法人新規開拓部門で、関東○○支店が売上トップになる。

志望動機

証券会社で13年間、新規開拓の営業を続けてきました。このなかで、顧客満足度を高める営業努力が、会社の成長につながることを学びました。今回、御社が金融関連システムの販売事業を拡大されることを知り、私のこれまでの営業経験と金融知識を生かして、ぜひ御社に貢献したいと思っております。

